
オ ン ラ イ ン

参 加 無 料

県内中小企業経営者、立案者、社員等 30名定員
新規事業検討中/ 顧客ニーズ探索方法知りたい等
茨城県内中小企業等（工業、食品加工、サービス等）

下記URLまたは裏面をご確認ください（参加費無料）お申込み茨城県主 催

対象・定員

#1 顧客ニーズ、ニーズのレイヤーとは何か、その探り方

トップダウンアプローチ、ボトムアップアプローチ、

分析の演習

#2 講義、グループ討議、各社ワークのブラッシュアップ

#3 講義、グループ討議、各社ワークのブラッシュアップ

ソリューション仮説

令和６年度 新ビジネスチャレンジ事業

セミナーのご案内

全３回
実践講座

探 索
のための

顧 客 ニ ー ズ を フ レ ー ム ワ ー ク で 仮 説 立 て る 手 法

BtoB、BtoC を問わず
ご参加いただけます

13:30-16:30

2024年

12.17（火）

13:30-17:00
1.21（火）

13:30-17:00

2.19（水）

＃１

＃２

＃３

分析手法の講義
演習

各社ワーク取組み

各社ワーク取組み

ワーク結果共有
講義

ワーク結果共有
ソリューション仮説

全３回参加をお勧めしますが

#1のみの参加も可能です

顧 客
ニーズ

論理的マーケティング
顧客はどのような課題を持ち、
何を必要としているのか、

その探索手法をご存じですか。

本セミナーでは、PEST、SWOT、As-Is 
To-Beなどのよく知られたフレームワー
クを用いて、顧客ニーズを論理的に仮説
立てていく手法について実践を交えなが
ら学んでいただきます。
「顧客ニーズにフィットする製品やサー
ビス」の提案や、新たな事業づくりに向
けた顧客課題探索を試みたい方など、是
非ご参加ください。

大学卒業後、システムエンジニアとして金融業、エンタメ業界など複
数の業界で開発に従事したのち、株式会社ジェックにてコンサルタン
トとしてIT業界、製造業、建設業など幅広い分野において人と組織の
変革に従事。
2022年、株式会社シナプス入社、これまでの講師、コンサルティン
グの経験を活かし、講師登壇及びコンテンツ開発等を通じて、誰もが
イキイキと活躍できる組織づくりの支援を行う。
【実績業界】IT、金融、製造業、商社、住宅・建設業界...etc
【研修実績】管理職、リーダー、中堅社員向けの研修/ビジネススキ
ル研修/マーケティング研修/営業力強化研修/提案企画作成研修/ロジ
カルシンキング研修...etc

株式会社シナプス代表著書

【申込み・お問合せ先】 茨城県産業技術イノベーションセンター新ビジネス支援グループ TEL：029-293-7495（直） FAX：029-293-8029

講義予定

講師プロフィール

株式会社シナプス コンサルタント 熱田 健太郎

https://apply.e-tumo.jp/pref-ibaraki-u/offer/offerList_detail?tempSeq=64026

2025年

オンラインのみでの実施となります

オンラインのみでの実施となります



セミナー申込書（Fax用）：029-293-8029

【申込み・お問合せ先】

茨城県産業技術イノベーションセンター 新ビジネス支援グループ

TEL：０２９－２９３－７４９５（直） FAX：０２９－２９３－８０２９

ホームページ https://www.itic.pref.ibaraki.jp/ Mail：business2@itic.pref.ibaraki.jp 担当：関谷、石川（あ）

申込フォーム
下記URLまたはQRコードからお申込みください。
https://apply.e-tumo.jp/pref-ibaraki-u/offer/offerList_detail?tempSeq=64026

申込先QRコード

顧客ニーズ探索のための論理的マーケティング
顧客ニーズをフレームワークで仮説立てる手法

令和６年度新ビジネスチャレンジ事業

全３回

申込フォームまたはＦＡＸからお申込みください。

下表にご記入のうえ、ご送信ください。

参加費
無料

○

○

会社名 団体名

住所

参加者①

役職 氏名

参加コース

電話

電子メール

参加者②

役職 氏名

参加コース

電話

電子メール

#１（12/17）のみ参加

全３回のご参加をおすすめします。

#１（12/17）のみ参加

全３回参加
（12/17 1/21 2/18）

全３回参加
（12/17 1/21 2/18）
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